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Estimados Asociados:

Nos hemos reunido con las autoridades que
regulan nuestro sector, directivos de asegura
doras y asociaciones afines, para destacar
los servicios que ofrece AMASFAC no solo a
sus asociados, sino también a todo el sector.

Hemos aprovechado la oportunidad para
reconocer a quienes apoyan la figura del
intermediario de seguros y fianzas,
considerandonos pieza clave en sus
estrategias para comercializar sus j
productos y servicios, se esfuerzan por estimular nuestra capamtamon y
desarrollo y reconocen nuestros logros. Hemos recibido de todos ellos muestras
de apoyo y solidaridad hacia nuestra asociacion y toda su disposicion para
apoyar nuestras actividades.

A través de nuestras secciones se han venido realizando con mucho éxito
eventos de formacién y desarrollo. La interacciéon personal que se vive en los
mismos es insustituible, tener la oportunidad de compartir con nuestros colegas
y aprender de los mejores es una de nuestras principales tareas como
asociacion.

Se acerca la fecha de nuestro XII Congreso Internacional AMASFAC
“‘Herramientas para el futuro...hoy! Un espacio en donde convergen expositores
de calidad, temas de actualidad para nuestro crecimiento, proveedores que
promueven sus productos y servicios, autoridades, directivos del sector y desde
luego los intermediarios como razén de ser de todo este esfuerzo. Un grupo de
destacados lideres de nuestra asociacion, presididos por el Lic. Roberto
Castellanos esta cuidando todos los detalles para hacer de este congreso un
evento uUnico y memorable, te invitamos a participar convencidos de que
adquiriras hoy, las mejores herramientas para tu desempefio futuro.

Nuestra asociacion a través de nuestros asociados y lideres, estd hoy mas
activa que nunca, asumiendo los retos y oportunidades que se nos presentan de
manera constructiva para fortalecernos y crecer, ustedes amables lectores son
pieza clave para lograrlo, porque unidos logramos mas...SUMANDO VAMOS.

MY

|sabeth Vogt de Webber

AMASFAC
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RETOS Y OPORTUNIDADES DE LA INNOVAC ION
TECNOLOGICA EN EL MERCADO DE SEGUROS Y

FIANZAS.

Act. Norma Alicia Rosas
Expresidente

Comision Nacional de Seguros y Fianzas (CNSF)

En los ultimos anos los sectores
asegurador y afianzador mexicanos
han presentado un gran dinamismo,
registrando tasas reales promedio
de crecimiento del 5.9% y 4.4%
respectivamente, en el periodo
comprendido entre 2006 y 2017;
crecimientos superiores a los
presentados por la economia en su
conjunto.

De manera adicional a su propio
dinamismo, con la aparicion de
nuevas tecnologias y la
digitalizacién se amplian

‘n

innovacion
transformando el

las oportunidades de
que estan
negocio, como los dispositivos
moviles, Internet de las cosas, big
data, inteligencia artificial, robo-
advisors, libros de  registro
digitalizados y descentralizados
(incluyendo el blockchain), entre
otros, que estan teniendo gran
impacto en la cadena de valor de
este tipo de productos financieros.

Desde el diseflo, suscripcion,
tarificacion, mercadeo y distribucion
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hasta el procesamiento  de
siniestros o reclamaciones y la
administracion diaria de los clientes,
han presentado cambios
importantes en los seguros y las
fianzas a nivel internacional.

En México las condiciones estan
dadas para que la innovacion
tecnoldgica constituya un elemento
que coadyuve a consolidar Ia
dinamica del mercado y contribuya
a que los productos de seguros y
fianzas lleguen a mas segmentos
de la poblacién, sin perder de vista
el importante papel que juega la
adecuada proteccion y el trato justo
a los consumidores.

PARTICIPACION DEL SECTOR
ASEGURADOR Y AFIANZADOR

Al cierre de 2017 el mercado
asegurador y afianzador estaba
conformado por 98 instituciones de
seguros y 17 instituciones de
fianzas. El volumen total de prima
directa del sector asegurador se
ubicdé en 482,815.8 millones de
pesos, representando el 98.4% del
total de la prima emitida.

De esta forma, las primas directas
reportaron un incremento anual de
2.5% en términos reales, esto es
1.1% por arriba del crecimiento del
PIB. Por su parte, las primas
directas del sector afianzador
ascendieron a 9,812.5 millones de
pesos, representando el 92.1% del
total de la prima emitida.

El sector asegurador registrd un
volumen de primas equivalente al
2.2% del PIB y una prima

-
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Aspectos Fiscales
Seguros de Vida y G.M.M.




per capita promedio de $3,909,
mientras que el sector afianzador
mostré un indicador de 6.7% en la
relacion  responsabilidades de
fianzas en vigor/PIB y un monto
promedio de responsabilidades de
flanzas en vigor per capita de
$11,875.

CANALES DE DISTRIBUCION

La prima emitida del sector
asegurador de acuerdo a la forma
de venta o canal de distribucion se
encuentra concentrada en un
56.8% en los canales tradicionales
como Ilo son los agentes vy
corredores. El 43.2% restante se
distribuye entre la fuerza de venta
interna, la distribucion a través de
sucursales bancarias y oftros
canales de acceso.

Sin embargo, la importancia relativa
de cada uno de los diferentes
canales de distribuciéon varia en
funcion de las operaciones y ramos
de seguros. Una importante porcion
de la prima emitida de las
operaciones de seguros @ se
distribuye a través de los medios
tradicionales de intermediacion,
pero se ve una creciente
participaciéon de los otros canales
de acceso en el ramo de
automoviles (26.6%) y en la
operacion de vida(16.4%).

En este entorno, el uso de las redes
sociales permitira a las
aseguradoras e intermediarios

atender y cubrir de mejor forma a
los diferentes mercados, haciendo

nuevos canales de
distribucion, reduciendo costos,
mejorando la experiencia de
compra y ofreciendo formas rapidas
y efectivas para la comunicacion
entre aseguradoras y clientes.

uso de

INNOVACION EN SEGUROS
Y FIANZAS

El desarrollo de nuevas tecnologias
ha impulsado la innovacion y se
han presentado cambios en las
expectativas de los consumidores,
surgiendo nuevos modelos de
negocio basados en tecnologias
emergentes.
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en cada

A nivel
segmento de la cadena de valor
han surgido una gran cantidad de

internacional,

innovaciones en seguros,
destacando los siguientes ejemplos:

Disefo del Producto: los desarrollos
buscan satisfacer las necesidades
cambiantes de los clientes con
nuevos productos y servicios.
Podemos encontrar  productos
basados en el uso o bajo demanda,
como los denominados pay-per-
mile o pay-as-you-go, en los cuales
se paga una prima de seguro de
automoviles en funcion del uso o
kilometraje recorrido, o bien los
llamados pay-as-you-drive cuya

prima se establece en funcion a la
manera en como se conduce.

Suscripcion y Precio: se mejora la
suscripcion de riesgos y la
determinacién de precios al permitir
la utilizacién, recoleccién y analisis
de grandes cantidades de datos en
tiempo real. El uso de la inteligencia
artificial permite incorporar
algoritmos que ayudan a optimizar
la seleccidn y suscripcion.

Distribucion y Ventas: en términos
de mercadeo y promociéon, la
digitalizacion tendra un impacto
mayor en la informacion que se
ofrece a los consumidores. No
importando el uso de la tecnologia,
la informacién ofrecida requiere ser
oportuna, clara, precisa y no
enganosa. Este tipo de desarrollos
representan un cambio fundamental
respecto a la forma tradicional de
intermediacidn. Asimismo, el uso de
las redes sociales permitira
alcanzar nuevos mercados y atacar
de mejor forma los mercados
objetivo, disminuyendo los costos
de distribucion.

Reclamaciones: la  tecnologia
permite mejorar los procesos de
gestiéon de siniestros 0

reclamaciones incluyendo las
actividades de ajuste. La tecnologia
utilizada tipo blockchain permite
agilizar el procesamiento de
informacioén relacionada con
reclamos y brinda a los ajustadores
las herramientas necesarias para
realizar su trabajo.
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. GENERAL Descubre Ia ruta
DE SEGUROS hadala mmeta

j Te estamos busc

General de Seguros cuenta con 47 afos de experiencia y una vocacion
enfocada a brindar a nuestros asegurados servicio y atencion de excelencia en
las lineas de negocio de Autos, Vida, Dafios y Salud, y donde |a Fuerza de
Ventas es nuestro principal socio comercial para hacer llegar al mercado los
beneficios de nuestros productos.

Nos distinguimos en ofrecer a nuestros agentes el respaldo y oportunidad
necesario para facilitar su gestiéon comercial, motivos fundamentales que
impulsan su desarrollo profesional.

iContactanos! estamos a tus 6rdenes para apoyarte y trabajar juntos en el

manejo de tu cartera, ademas de brindarte un atractivo plan de incentivos que
premia y reconoce de manera sobresaliente tu trabajo, esfuerzo y dedicacion.

jAumenta tu potencial de ingresos con nosotros!

55.5278.8832

atencionaclientes@gseguros.com.mx
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Descubre la ruta
haciala meta

iTe estamos
buscando!

Aumenta tu potencial de ingresos siendo parte de nuestro equipo,
porque para nosotros tu desarrollo profesional es prioridad.

Opciones de aseguramiento:

Plan de incentivos Oficina
y convenciones virtual GENERAL

v DE SEGUROS
Capacitacion Linea de

e-learning atencion

Portafolio Materiales CONTACTANOS: 55 5278 858372
de negocio de promocion . .
atencionaclientes@gseguros.com.mx




Con herramientas  de
tecnologia movil los asegurados
son atendidos en linea y permiten al
cliente resolver la reclamacion de
manera  virtual y  completa,
proporcionando una experiencia en
atencién diferente a lo
convencional. Adicionalmente, el
uso de la fotogrametria con drones
complementa la evaluaciéon del
ajuste de pérdidas, reduciendo el
tiempo de respuesta y permitiendo
la exploracion en forma segura a
lugares de dificil acceso.

La mayor disponibilidad de
informacion de los clientes, el
incremento en el uso de inteligencia
artificial y de los modelos

predictivos, permitran a las
companias e intermediarios
identificar oportunidades en Ia

cadena de valor para incrementar
eficiencias y mejorar la experiencia
de servicio del cliente, todo ello a
través de la innovacién y uso de
nuevas tecnologias.

Los modelos novedosos y el uso de
tecnologias pueden generar
oportunidades en cuanto a la
eficiencia operativa,

reduccion de costos de transaccion
y de operacion, mejoras en la
suscripcion y evaluacién de riesgos,
mayor transparencia, reduccion del
riesgo de contraparte, mejoras en la
deteccion de fraudes, asi como
mayor inclusién financiera.

Este nuevo paradigma genera retos

para los reguladores y
supervisores, pues deberan tomar
los pasos adecuados para la

emision de lineamientos para
ayudar a la promocién responsable
del uso de las tecnologias
emergentes por parte de las
compafnias e intermediarios, vy
salvaguardar la atencion a los
usuarios.

Un factor adicional es que ante el
empleo de nuevas tecnologias y
modelos de innovacidén, surgen
riesgos relacionados con la
seguridad cibernética, representada
por los denominados ciberataques,
que pueden resultar en pérdida de
informacién  confidencial y la

afectaciéon de operaciones;
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LEY FINTECH

Durante el primer trimestre de 2018, el Ejecutivo Federal emitio la Ley para
regular a las Instituciones de Tecnologia Financiera (Ley Fintech), basada
en principios de inclusion e innovacion financiera, promocion de la
competencia, proteccion al consumidor, asi como el mantenimiento de la
estabilidad del sistema financiero.

Entre otros aspectos, establece los principios para regular ambientes de
prueba para Modelos Novedosos (sandbox), estableciendo excepciones y
condicionantes temporales para que las empresas puedan probar ciertas
innovaciones en un ambiente seguro y controlado, con limites claros y
salvaguardas. Es en este entorno donde las empresas desarrolladoras de
tecnologias emergentes podran impulsar de manera controlada la
innovacidon en seguros.

REFLEXIONES FINALES

A lo largo de los anos los sectores asegurador y afianzador han seguido su
consolidacion con un crecimiento sostenido, en medio de un marco de
estabilidad y solvencia, bajo un marco regulatorio de vanguardia; sin
embargo, existen brechas importantes en lo que se refiere al incremento y
al alcance de la cobertura de productos de seguros y fianzas en todos los
segmentos de la poblacidon. En este sentido, los canales de distribucion, las
nuevas tecnologias y los modelos innovadores jugaran en el futuro un
papel fundamental, toda vez que constituyen vehiculos adicionales
eficientes que permiten acercar los productos de seguros y fianzas al
consumidor final.

La Comision Nacional de
Seguros y Fianzas (CNSF) fue
fundada en 1990. Su objetivo
es proteger a los usuarios de
los servicios de las
instituciones de seguros y

Fl N T EC H fianzas, garantizando que las

financial technology | actividades que  realizan
estén dentro de la legislacion

correspondiente; asi como
promover el sano desarrollo
de estos sectores.
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LA REFI.EX!O’N EN TORNOA LA 4T
LA OPINION EN BREVE CON LEO ZUCKERMANN
Comentarista y Académico

Licenciado Leo Zuckermann, muchas gracias por acompafarnos y darnos
esta brillante definicion de lo politico, social y cultural que esta ocurriendo
en México. Ademas de la cuarta transformacién, hay temas que México
requiere que no se pueden exponer en un corto plazo como es el que
acabamos de ver, ¢ quisiera usted ampliar algun tema que no se toco pero
que se pudiera difundir o que la gente conozca?

Si, yo creo que si hay un tema muy interesante que es: de qué estamos
hablando cuando el presidente Lépez Obrador promete la cuarta
transformacion de la vida publica del pais, la famosa 4T. Porque Lopez
Obrador la compara con tres grandes eventos historicos mexicanos, la
Independencia, la Reforma y la Revolucion mexicana; son tres eventos
muy grandotes, son tres eventos historicos.
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Movimientos sociales...

Si, qué caben en un mural del Palacio Nacional ;De ese tamafio va a ser
la transformaciéon de México? ;Puede México transformarse de esa
manera en 6 anos? En fin, yo creo que esa es una buena reflexion, y por
ejemplo, ya esta en muchas voces, te voy a mencionar como a Mufoz
Ledo, Marti Batres, como René Bejarano; que hablan en la posibilidad de
tener una nueva Constitucion en México. Entonces si estamos hablando de
algo importante. Creo que esa reflexion quizas valga la pena tenerla a
parte de lo que platicamos el dia de hoy en la conferencia.

Sabemos que se va de viaje y agradecemos que haya acotado
previamente los tiempos, queremos corresponder siendo muy puntuales y
no nos resta mas que agradecerle

No, muchas gracias. De verdad les agradezco muchisimo la invitacion,
siempre es un placer estar con este sector de gente inteligente,
trabajadora, capaz. Esperemos verlos pronto.

Entrevista realizada en el marco del Congreso Internacional de Garantias

AMASFAC 2019 “Construyendo juntos el futuro”
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AMASFAC &}

Porque amo mi profesion y la veo como un
instrumento de proteccion para el futuro de
mis asegurados y prospectos.

Porque mi actividad me permite generar
espacios para mi desarrollo el de mi familia,
mis colaboradores, socios de negocio y
proveedores.

Porque defiendo los intereses de mis
asequrados y mi mayor satisfaccion es apoyar
a mis clientes durante un siniestro y lograr el
pago de la aseguradora.

Porque creo que mas alld de la sana
competencia con mis colegas, esta sumar
para crecer juntos, ayudar y recibir ayuda,
contribuir con mi granito de arena para el sano
desarrollo y fortalecimiento de mi sector.

Porgue creo en la importancia de la asesorfa
de un profesional en seguros y fianzas con
una sélida preparacion académica y constante
actualizacion, con cédula de autorizacion
emitida por la CNSF.

Porque me parece muy importante que a
través de nuestra asociacién se mantenga

una sana y constructiva relacién con las
autoridades que nos regulan, aseguradoras,
afianzadoras, asociaciones afines y
proveedores para establecer acuerdos que nos
beneficien y trabajar juntos en favor de nuestro
sector.

Porgque creo que en nuestra actividad hay
oportunidades para todos sin importar
creencias, sexo, edad, preferencias, raza,
tamario de la empresa, todos sumamos todos
aportamos valor,

£ AMASFAC_CDN

M @amasfac_cdn

AMASFAC

n E

Porgue creo que intercambiar puntos de vista,
con asociaciones afines globales enriquece
nuestra vision del negocio, amplia nuestras
redes de intercambio y posiciona a nuestra
actividad en el entorno internacional.

Porgue creo que nuestros eventos son un
espacio de desarrollo, para escuchar y
aprender de nuestros lideres, de expertos
del conocimiento, de conviviencia para
intercambiar y construir alianzas estratégicas
para el crecimiento de nuestra actividad.

Porque doy valor e importancia a los avances
tecnologicos y los aprovecho en mi favor, mas
reconozco que mis principales fortalezas ante
mis clientes son la atencion personalizada,
trato calido y cortés, asi como escuchar y
atender sus requerimientos.

Porque creo en los principios, la honestidad,
los valores, por encima de cualquier otro
interés, como la mejor manera de establecer
relaciones solidas y a largo plazo con mis
clientes y mi comunidad.

Porque reconocemos a quienes destacan,
engrandecen y enaltecen nuestra profesion y
a quienes contribuyen al desarrollo de nuestro
sector.

Porgue contribuimos a causas sociales
€N apoyo a comunidades desprotegidas y
personas con capacidades diferentes.

Porgue promovemos la cultura de la
prevencion y proteccion ante la nifiez y
nuevas generaciones como la mejor manera
de afrontar los riesgos a los que estamos
expuestos.

& 01 (800) 890 95 63

La Asoclacion Mexicana de Agentes de Seguros y Fianzas, A.C. tiene representacion a nivel nacional, fundada en 1358 cuenta con 60 afios de operaciones en nuestro pals y es miembro de la Confederacion Panamericana de
Productores de Seguros y de la Federacion Mundial die Intermediarios en Seguros lo que le confiere representacion a nivel mundial, Para mayores informes sobre nuestra asociacion visitar nuestra pégina web www.amasfac.org



SE PARTE DE NUESTRO

E GRAN EQUIPO DE AGENTES
INGRESA A NUESTRO PORTAL Y DATE DE ALTA

) #EstasEnBuenasManos

@ www.anaseguros.commx ] 01800.835.3262 "lalomg
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CONGRESO
Internacional

AMASFAC

del 31 de Julio
Asociados AMASFAC $9,450
No asociado $10,500 més iva

Aprovecha los (ltimos dias para hacer
el pago anticpado y obtén el descuento

Costos a partir

del 01 agosto

Asociados AMASFAC $10,500
No Asociados $11,550 més iva

C.P. Elisabeth Vogt
Presidente Nacional AMASFAC

Bienvenida y mensaje de
Inauguracion

Lic. Irene Espinosa Cantellano
Subgobernadora Banco de México

Conferencia Plenaria
México: Situacion Actual y
Perspectivas Econdmicas

Alfonso Novelo
Director de Analisis,
Am Best Calificadora

Conferencia Plenaria
Proceso de calificacion y
perspectivas del Mercado
Asegurador Mexicano

Ricardo Weder
Exdirector de Cabify

Conferencia Plenaria
Sorprender con creatividad e
innovacion, potencializar el
poder de crear

Conferencias Plenarias

- Federico Reyes Heroles
s Escrifor y periodista politico
‘ ‘ Conferencia Plenaria
Mexico, andlisis de fa situacion
politica actual y perspectivas

Peter Braid

Director Ejecutivo de la
Asociacion de Corredores de
Seguros de Canada

Conferencia Plenaria
El Agente de Seguros y fianzas
en Estados Unidos y Canada

Dr. Rodrigo del Val
Conferencista

Conferencia Plenaria

Robot y Gariclas, El agente de
Seguros y Fianzas, ante fos
cambios tecrologicos

“Vive nuestro Congreso y crece con nosotros”

Panel Cyber: Top Business Risk
Sandra Cabrera / Chubb Latinodmerica,
Belen Navarro / Zurich Latinodmerica,
Rodrige Fernéndez / DAC Beachcroft,
José Luis Colin Vega / Fletes y Abogados.
Moderador: Jorge Salas Cacho

Reaseguro, una herramienta para
todos los Agentes

Carolina Collado /

Gerente General RSK Placement Service

Fianzas en voz de sus lideres, situacién
actual, retos y oportunidades

Panel de Directores Generales.

Mederador: Mario Senties / Director de Senties
Chauvet Agente de Seguros y Fianzas

Salud: Hacia una cultura de la prevencion
Paulino E. Decanini Garza / Director General de
Sisnova, Ana Maria Romero / Directora General

de Dentegra, Salvador Arceo / Director General de
Plan Sequro, Vasco Galvez / Director General de

34 e

Conferencias Simultaneas

Avalon Plus.
Moderador: Jullo Verduzeo

Responsabilidad Social y Etica
Rafael Morfin / Socio Diregtor de Consultores en
Riesgos y Beneficios

Planeacion del retiro en México
Salim Afiune Sawaya /
Presidente de AMAC

Aportando talento y creatividad,

las mujeres en nuestro sector

Jossica Mejia / Desarrolio Cultural

AXA México, Marcela Flores / CEO

Lockton Meéxico, Elizabeth Ortiz / Presidents
Comité de Mujeres AMASFAC, Angefes Yanez /
Directora Efecutiva de AMIS.

Moderador: Elisabeth Vogt / Presidente
Naciona!l AMASFAC

La RC y los cambios legislativos en materia
de Indemnizaciones
Roberto Lazo / Director Juridico AMIS,

Hotel Camino
Real ronco

Javier Oroz / Director Juridico AXA,

Fernando {barra / Director Juridico GNP
Gerardo Arambury / Director Juridico QUALITAS,
Moderador; Pilar Moreno, Presidente def Comité
de Autos- AMIS.

Aportacion del Agente al Sector Asegurador
y Afianzador

Recaredo Arias / Director General AMIS,

Joaquin Brockmann / Presidente Quélitas
Companias, lsaac Zetune / Presidente Ejecutivo
Insignia Life, Arturo Martinez Martinez de Velasco
/ Director General Chubb de México.,

Moderador: Roberto Castellanos

La Vision de los Agentes del futuro

Juan Segura / CEQ AON Risk México,

John Baudouin / Director General Willis Tower
Watson, Ricardo Brockmann / CEQ Marsh,
Alejandra Aftuzar / Director General Alamo Agente
de Seguros, Xavier Hemandez Sucar / Socio
Sapiens. Moderador; Ricardo Retteg /

Soclo Director Brove Agente.

O 01 (800) 890 95 63
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congreso2019@amasfac.org




TESTIMONIOS DE NUESTROS
GANADORES DEL TROFEO
AMASFAC

Entrevista Erick Canedo Aguirre
Ganador Trofeo
AMASFAC VIDA INDIVIDUAL 2018

1.-¢ Qué representa para Ti ser el merecedor de este
reconocimiento?.

Siempre es bueno que te reconozcan la labor que hace uno,
representa seguir vigente en el sector el seguir haciendo las
mejores practicas de ventas y significa estar siempre entre los
mejores de México y del Mundo, es basicamente un
reconocimiento a la constancia.

2.-Que atribufos te han permitido lograr estos destacados
resulfados en ventas.

La infraestructura, estar al 100% en el ramo de los seguros,
no hacer otra cosa que no sea desayunar, comer, cenary
sofnar seguros. Estar muy metido en los nuevos productos,
nuevas formas y métodos de ventas, generar una buena
estructura alrededor de ti para poder enfocarte solo en las
ventas.

3.-¢ Qué mensaje les darias a los agentes que se inician en esta profesion?

Es una Carrera que si la tomas como un complemento no funciona, tienes que estar
al 110% para que este negocio funcione. Es una gran carrera que te permite alcanzar
metas, que dificilmente en otro negocios podras lograr, es muy gratificante la gran
mayoria de las veces, ayudas pese a que también hay quejas, son mas los aplausos
que te llevas y las gracias que las quejas.

Que la tomen en serio, que se metan de lleno a la profesion,

que la respeten la queramos y cuidemos.

4.- ;Algun mensaje para tus colegas?

Hagamos buenas practicas, no caigamos en malos usos, en manas. Este sector hay
que cuidarlo, es un sector muy importante en la economia del pais el cual se debe
respetar; Las companias de seguros y fianzas por la linea de la rectitud se puede
llegar muy alto, apoyarnos,suscribirse a AMASFAC y profesionalizar este medio de los
Seguros y ponerlo en alto.
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Enftrevista C.P. Xavier Méndez Alvarado
Ganador Trofeo
AMASFAC NOVELES VIDA 2018

1.Qué representa para Ti ser el merecedor de

eslte reconocimiento?.

Pues es en primer término una gran sorpresay a la vez una
gran satisfaccion. Me he encontrado ligado al sector asegurador
desde mucho tiempo atras en el desarrollo de mis actividades
como Consultor Fiscal y Patrimonial. Tuve la fortuna de tener
como Padre a un individuo ético, trabajador y un apasionado

de los seguros, un “sefioron” del que tuve la gran Bendicion :
de aprender y sensibilizarme sobre la importancia del seguro para todo individuo y la
proteccion de su Patrimonio, desde los elementos esenciales como lo son el seguro de vida, los
riesgos de supervivencia y el retiro mismo.

En esta nueva etapa de mi desarrollo profesional, en que tengo a oportunidad de complementar
la asesoria Patrimonial, los seguros forman parte esencial de mis objetivos y desde luego
tengo el deseo de hacerlo exitosamente.

Recibir este reconocimiento, ha representado una gran motivacion al inicio de una carrera que
confio sea fructifera en satisfacciones, resultados y servicio a quienes me favorecen con su
confianza. Es un gran impulso a seguir metiéndole energia y esfuerzo por un suefio que veo se
empieza a convertir en realidad.

2.Que atributos te han permitido lograr estos destacados resultados en ventas.

Ay caray, estos es dificil de identificar. Sin duda han sido las circunstancias que me han
permitido aprovechar el conocimiento de como considerar las muy diversas ventajas fiscales en
los diferentes productos que nos ofrece hoy el sector asegurador en los seguros para las
personas.

Si logramos hacer valer en cada uno de nuestros productos las venjatas que fiscalmente y por
ende financieramente se obtienen al optar por esta via, que adicionalmente nos brinda claras
ventajas de cobertura patrimonial, podemos ofrecer beneficios que diflmente se encuentran en
otros servicios que el sector financiero ofrecen.

3. Qué mensaje le darias a los agentes que se inician en esta profesion?

Que nos involucremos en el entendimiento pleno de los diferentes productos y sus atributos
“fisco-financieros”, ya que ello permite maximizar los beneficios y obtener rendimientos
inmediatos a través de lo que las leyes tributarias contemplan como deducciones al efectuar el
pago de seguros, en algunos productos, e incluso muchas mas ventajas aun, al momento de
recibir los beneficios que las diferentes coberturas ofrecen.

Y pues, adicionalmente la formula que rara vez falla, creer en nuestros productos y beneficios
que ofrecen, ya que combinados con el trabajo y energia diaria, son sin duda una herramienta
valiosa.

4. Algun mensaje para tus colegas?

Gracias siempre por el impulso que brinda el trabajo en equipo y la organizacién gremial. En lo
que pueda apoyar a quienes estamos involucrados en esto, sera siempre un gran gusto y
oportunidad de retornar algo de lo mucho que siempre he recibido.

Gracias sin duda a AMASFAC por el apoyo y la siempre célida
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El equipo especial
de tu auto esta
seguro con Qualitas

Si instalaste uno o varios equipos en tu
vehiculo (sistemas de audio, pantallas,
etc.), protégelos con tu pédliza de
Qualitas, adquiriendo la Cobertura
Equipo Especial.

Adquiere esta cobertura con tu Agente de Seguros
o llama a Asistencia Operativa Qualitas.

[QJQuilitas

ANOS

Aseguramos autos
cuidamos personas

Qualitas.com.mx

ASISTENCIA OPERATIVA QUALITAS

01 800 800 2021




